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RESUMO 

 

 

 

 
Para o presente estudo foi realizada uma análise do grupo Ser Educacional, criado em 

1994 com o nome de Bureau Jurídico, o qual estava voltado para a preparação de 

indivíduos para concursos públicos. A pesquisa teve por objetivo geral demonstrar o 

desempenho dos índices de liquidez e de atividade da empresa Ser Educacional no 

período de 2019 e 2020 em termos comparativos. A pesquisa se utiliza de instrumentos 

quantitativos e qualitativos e quanto aos meios se caracteriza como sendo estudo de caso 

e documental. Para a análise foram utilizadas as principais demonstrações contábeis como 

o Balanço Patrimonial (BP) e a Demonstração do Resultado do Exercício. Verificou-se 

que durante os anos de 2019 a 2020 os índices de liquidez e de atividade tiveram um 

crescimento bastante satisfatório enaltecendo as mudanças benéficas na avaliação 

financeira e na eficácia operacional do desempenho da empresa. Em relação aos Índices 

de Atividade, tem destaque o PMRE o qual acabou tendo seu valor zerado devido à 

ausência de Estoque, além disso a ausência desses estoques, prejudicou a análise a partir 

dos cálculos com CMV e para o índice de atividade correspondente ao posicionamento 

de atividade - PA.   

 

 

Palavras-chave: Índices, Indicadores, Econômico-financeiros. 
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ABSTRACT 

 

 

 

 
For the present study, an analysis was carried out of the Ser Educacional group, created 

in 1994 under the name Bureau Jurídica, which was focused on preparing individuals for 

public examinations. The general objective of the research was to demonstrate the 

performance of the liquidity and activity indices of the company Ser Educacional in the 

period 2019 and 2020 in comparative terms. The research uses quantitative and qualitative 

instruments and in terms of means it is characterized as a case and documentary study. 

For the analysis, the main accounting statements were used, such as the Balance Sheet 

(BP) and the Income Statement for the Year. It was found that during the years 2019 to 

2020 the liquidity and activity indices had a very satisfactory growth, highlighting the 

beneficial changes in the financial assessment and operational effectiveness of the 

company's performance. In relation to the Activity Indices, the PMRE stands out, which 

ended up having its value reset due to the absence of Stock, in addition, the absence of 

these stocks, hindered the analysis based on the calculations with CMV and for the 

activity index corresponding to the positioning of activity - PA. 

 

 

Keywords: Indices, Indicators, Economic-financial. 
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1 INTRODUÇÃO 

O cenário da sociedade na avaliação das condutas das empresas está em constante 

evolução e tem se tornado cada vez mais relevante nas discussões sobre responsabilidade 

corporativa e ética nos negócios. Isso se deve, em parte, ao acesso fácil à informação e à 

crescente conscientização dos consumidores e cidadãos sobre questões sociais e 

ambientais. 

Nestas empresas, as informações contábeis aplicadas no processo de tomada de 

decisões são relevantes, tornando um fator determinante para analisar a situação 

econômico-financeira e apoiar os gestores nas tomadas de decisões. A utilização de 

informações claras e consistentes no processo de gestão podem trazer vantagens aos 

gestores e administradores sendo possível obter uma análise econômico-financeira de 

qualidade e objetiva (OLIVEIRA et al., 2010). 

Para o presente estudo foi realizada uma análise do grupo Ser Educacional, criado 

em 1994 com o nome de Bureau Jurídico, o qual estava voltado para a preparação de 

indivíduos para os concursos públicos. De acordo com Oliveira (2021), a pretensão é abrir 

capital do Grupo Ser Educacional na Nasdaq, buscando atrair ainda mais investidores e 

expandir o negócio internacionalmente. 

O Grupo Ser Educacional é reconhecido no campo da educação e no cenário 

empresarial como uma entidade que prioriza o desenvolvimento humano e a realização 

pessoal e profissional. A empresa tem como lema:      

“Comprometemo-nos a capacitar indivíduos, visando aprimorar suas habilidades 

e fomentar o empreendedorismo, com o objetivo de contribuir para a formação 

de profissionais altamente qualificados. Nossa abordagem se baseia na criação 

de um projeto nacional que leva em consideração as particularidades e riquezas 
culturais de cada região do país (SER EDUCACIONAL, 2019)”. 

 

Esta ferramenta é utilizada a análise dos índices com intuito de  identificação da 

situação financeira da instituição que torna um método essencial para averiguar a 

capacidade da organização de honrar com os compromissos, uma vez que a sobrevivência 

de uma organização, em muitos casos, está relacionada com a disponibilidade de recursos 

(ROSA, 2015). 

Diante do exposto, o estudo busca responder a seguinte questão-problema: Qual o 

desempenho dos índices de liquidez e dos índices de atividade da empresa Ser 

educacional s.a. nos anos de 2019 a 2020? 



11 
 

Sendo assim, o presente estudo tem por objetivo geral demonstrar o desempenho 

dos índices de liquidez e de atividade da empresa Ser Educacional no período de  2019 e 

2020 em termos comparativos. 

Os objetivos específicos para atingir esse objetivo geral são: 

• Fazer uma revisão de literatura acerca dos índices financeiros; 

• Elaborar os indicadores financeiros a partir das demonstrações contábeis da 

empresa em análise; 

• Analisar os encontrados do ano 2019 com 2020, evidenciando a situação da 

empresa objeto da análise. 

A finalidade da análise é transformar os dados extraídos das demonstrações em 

informações importantes para tomada de decisão por parte das pessoas interessadas. 

(RIBEIRO, 2010). 

Por meio das demonstrações contábeis da empresa, podem ser extraídos dados a 

respeito da sua colocação econômica e financeira. Um analista pode tirar conclusões sobre 

a atratividade de investir em ações da empresa, se um crédito solicitado merece ou não 

ser atendido, se a capacidade de pagamento está numa situação de equilíbrio (ASSAF, 

2012). 

Através do presente estudo será possível realizar uma análise financeira da Empresa 

Educacional S.A, sendo crucial para entender sua situação financeira, tomar decisões 

informadas, planejar o futuro e manter a transparência e conformidade com 

regulamentações. Essa prática é fundamental para o sucesso a longo prazo de qualquer 

organização. 

Assim, o estudo será composto pelo conceito e caracterização dos indicadores da 

situação financeira, seguido dos resultados dos índices de liquidez corrente, geral 

imediata, realizando posteriormente um comparativo geral dos índices de liquidez, 

através de uma revisão de literatura com base em artigos científicos e na pesquisa 

quantitativa e descritiva dos dados na empresa educacional S.A. 

 

 

2 REFERENCIAL TEÓRICO 

 

2.1 INDICADORES DA SITUAÇÃO FINANCEIRA 
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De acordo com Montoto (2014) o termo liquidez representa a capacidade de 

transformar um ativo em dinheiro. Sendo assim, são indicadores que permitem analisar 

crédito e demonstram o quanto a empresa possui de recursos para cumprir dividendos 

com terceiros. Ribeiro (2014) cita que os índices de liquidez “indicam o grau de solvência 

da companhia, decorrente da existência ou não de solidez financeira que garanta o 

pagamento dos compromissos assumidos com terceiros”. 

Os índices de liquidez são indicadores financeiros que mostram o quanto a 

organização possui de recursos para satisfazer suas obrigações com terceiros (MARTINS; 

DINIZ; MIRANDA, 2020). 

Dessa maneira, os índices de liquidez têm o intuito de avaliar a capacidade de 

pagamento da empresa que formam uma apreciação sobre como a empresa tem que saldar 

seus compromissos. Ou seja, esses índices são razões entre determinadas variáveis 

contábeis de uma instituição que buscam prover um indicador da capacidade da empresa 

de pagar suas dívidas, a partir da comparação entre as exigibilidades e os direitos 

realizáveis.  

 

2.1.1 LIQUIDEZ CORRENTE 

O índice de Liquidez Corrente é empregado para verificar a aptidão da empresa 

para conseguir proceder com a liquidação de dívidas de curto prazo, em que o valor ativo 

circulante é dividido pelo passivo circulante (MARION, 2012). Com isso segundo utiliza-

se a fórmula abaixo para encontrar os valores (SILVA, 2009). 

Liquidez corrente = Ativo circulante / Passivo circulante 

 

Através do índice pode-se observar o quanto é possível a empresa cumprir com 

suas obrigações em um prazo curto de tempo. A maioria dos analistas consideram um dos 

mais importantes para evitar problemas financeiros na instituição. 

 

2.1.2 LIQUIDEZ SECA 

O índice de liquidez seca avalia a capacidade de pagamento com as 

disponibilidades, contas a receber e outros ativos circulantes. Esta medida pode ser 

modificada como a exclusão das despesas antecipadas e de outros itens não monetários, 
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onde as disponibilidades e contas a receber favorecem a garantia de pagamento 

(MARQUES, CARNEIRO JUNIOR, KUHL, 2008). 

Segundo o autor Assaf Neto (2015, p.188) o índice “demonstra a porcentagem das 

dívidas a curto prazo em condições de serem saldadas mediante a utilização de itens 

monetários de maior liquidez no ativo circulante”. 

 

Liquidez seca = Ativo circulante – Estoques / Passivo circulante 

 

Esse índice é um teste de força aplicado a empresa, onde mede o grau de 

excelência da sua condição financeira. (MATARAZZO, 2010). 

 

2.1.3 LIQUIDEZ GERAL 

O índice de Liquidez Geral busca demonstrar a capacidade da entidade para efetuar 

quitação de suas dívidas, levando em consideração o ativo circulante e realizável a longo 

prazo, uma vez que estes serão o que é convertido em espécie, fazendo a relação com as 

obrigações a serem cumpridas de curto e longo prazo, ou seja, o passivo circulante e não 

circulante, (CAMPOS, COSTA e CANITO, 2018), vejamos: 

 

Liquidez geral = ativo circulante + ativo realizável a longo prazo / passivo 

circulante + passivo exigível a longo prazo 

 

Analisando esse indicador, entende-se que, se a empresa fosse parar suas atividades 

naquele momento, deveria pagar suas dívidas com seu disponível mais seus realizáveis, 

sem precisar envolver o ativo permanente. Porém a análise pode ser prejudicada se os 

prazos dos ativos e passivos forem muito distantes (ASSAF NETO, 2012). 

2.1.4 LIQUIDEZ IMEDIATA 

A liquidez imediata, como o próprio nome sugere, indica a capacidade de liquidez 

em um prazo imediato, e geralmente possui um baixo quociente devido ao pouco interesse 
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das empresas em deixar os recursos em sua forma mais líquida em caixa, sendo sua 

fórmula definida pelo quociente da conta disponível com o passivo circulante. 

Segundo Martins, Miranda e Diniz (2014), o indicador de liquidez imediata é 

raramente utilizado pelos analistas, porque diz muito pouco em termos informacionais. 

Além disso, esse índice também apresenta diferenças temporais entre numerador e 

denominador. 

Liquidez imediata = disponibilidades/ passivo circulante 

O índice de liquidez imediata é bastante volátil e está sujeito a variações, em razão 

dos valores disponíveis serem aqueles mais fáceis de movimentar. É o mais conservador 

dos índices de liquidez. Esse indicador considera somente a conta do balanço patrimonial 

da empresa que representa os valores já disponíveis, ou seja, os saldos bancários, o 

dinheiro em caixa e as aplicações financeiras resgatáveis no curto prazo. Além dos 

estoques, ficam agora excluídos outros elementos do ativo não líquidos no curtíssimo 

prazo, como as contas a receber de vendas a prazo. 

 

2.2 ÍNDICES DE ATIVIDADE  

 

Os indicadores de atividade são uma parte vital da administração de empresas, 

auxiliando no controle e otimização dos processos do ciclo operacional empresarial. 

Portanto, o ciclo operacional de uma empresa pode ser avaliado através dos indicadores 

de atividade: quanto mais baixo o indicador, melhor a empresa está se saindo, o mesmo 

com os indicadores do ciclo de caixa.  

De acordo com Ribeiro (2009), o autor enfatiza a importância dos índices de 

atividade, também chamados de índices de rotação, sendo possível verificar que esses 

índices podem ser calculados comparando os números da Demonstração do Resultado do 

Exercício com os valores do Balanço Patrimonial. Essa análise tem como objetivo revelar 

o período de tempo necessário para a renovação dos ativos da empresa. 

Em outras palavras, os indicadores de atividade têm o objetivo de, essencialmente, 

mensurar as várias etapas do ciclo de uma empresa. Tais processos, medidos pelos 

indicadores de atividade, vão da gestão de estoques até o prazo dado aos clientes a partir 

das vendas de mercadorias. 
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Segundo Assaf Neto (2012), esses índices são caracterizados por sua dinamicidade, 

pois possibilitam a avaliação do desempenho operacional de uma empresa, bem como a 

identificação de suas exigências de investimento para o ciclo financeiro. 

Os índices de atividades têm por finalidade evidenciar o tempo médio das principais 

operações de uma empresa. Ou seja, mensura as etapas do ciclo de uma empresa. Tais 

indicadores mede o processo de gestão de estoques até o prazo de vendas de mercadorias 

realizado aos clientes. Para efeito de análise, os indicadores têm base na conjunção de 

elementos do balanço patrimonial juntamente com demonstrativos de resultados, e 

demais contas contábeis. 

De acordo com Andrich et al (2014), verifica que, com base no Balanço Patrimonial 

e na DRE, obtém-se o prazo médio de recebimento (PMR), prazo médio de pagamento 

(PMP) e rotação dos estoques (RE). 

 

2.3 PRAZO MÉDIO DE RECEBIMENTO DE VENDAS – PMRV  

O prazo médio de recebimento de vendas (PMRV) é o indicador responsável por 

saber quanto tempo leva para o recebimento do valor de determinada venda. Esse 

indicador para as empresas, é importante para o planejamento de seu fluxo financeiro, 

pois através dele, a empresa saberá quanto tempo em média levará para receber sua receita 

através de suas vendas. Com isso, suas contas a serem levadas em consideração serão as 

duplicatas a receber, multiplicada pelo tempo, em relação às vendas brutas.  

O intuito do índice de atividade, conhecido como Prazo Médio de Recebimento 

de Vendas – PMRV, é determinar, na média o tempo necessário para que a empresa 

receba os valores das vendas e prestação de serviços realizados a prazo, ou seja, quanto 

menor for o prazo deste índice, mais vantajoso será para a empresa. Isso porque o tempo 

para o recebimento das vendas e prestações feitas a prazo será menor. Sua fórmula de 

apuração é a relação entre as duplicatas a receber e as vendas totais anuais, devendo ser 

multiplicada pela quantidade de dias do ano, conforme abaixo: 

 

PMRV = (Duplicatas a Receber x 360) / Vendas Totais 
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Conforme a fórmula supracitada é importante enfatizar que as duplicatas a receber 

são contas do ativo e encontradas diretamente no Balanço Patrimonial – BP, ao passo que 

as vendas totais são contas de resultado, sendo extraídas do Demonstrativo de Resultado 

de Exercício – DRE. 

O prazo médio de recebimento de vendas expressa em dias, o período que o cliente 

leva para efetuar o pagamento das duplicatas inerentes às vendas a prazo (SILVA, 2010). 

 

2.4 PRAZO MÉDIO DE PAGAMENTO DE COMPRAS – PMPC    

  

          

      O índice PMPC tem por finalidade demonstrar o prazo médio entre o dia que foi 

realizado uma compra e a data para sua quitação. Sua importância está relacionada em 

quantos dias é necessário para a empresa liquidar as suas compras.  

De acordo com Ribeiro (2009), este índice vem frisar o tempo médio que a 

empresa leva para a pagar suas compras a prazo de mercadorias e produtos. 

Diferentemente dos índices visualizados anteriormente, esta análise faz referência de 

quanto maior o prazo médio de pagamento, melhor para os fluxos de caixa da empresa. 

Sua fórmula é apresentada pela relação entre as compras feitas a prazo – registradas em 

“fornecedores” – e o valor total dos produtos e mercadorias adquiridos, multiplicada pela 

quantidade de dias do ano, conforme segue: 

PMPC = (Fornecedores x 360) / Compras 

 

A fórmula envolve a conta patrimonial de fornecedores e as compras. Estas 

últimas são encontradas em outra fórmula, a do custo das mercadorias vendidas – CMV, 

conforme abaixo: 

 

CMV = Estoque Inicial + Compras – Estoque Final 

 

Em relação às compras do CMV, destacamos que elas devem integrar a fórmula 

pelo seu valor líquido. Isto é, os descontos incondicionais e os tributos recuperáveis não 
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a compõem. Além disso, conforme previsão do CPC 06, os custos e encargos necessários 

a colocar o estoque em condição de venda devem ser adicionados ao valor das compras 

líquidas. 

 

2.5 PRAZO MÉDIO DE RENOVAÇAO DE ESTOQUE – PMRE  

  

            O índice PMRE é uma ferramenta de gestão que indica quantos dias em média, 

os produtos ficam armazenados na empresa antes de serem vendidos ou consumidos. 

Porém, o Grupo Ser Educacional S. A. não possuem estoque e não possibilita a realização 

desse índice. Abaixo será representado o índice em tabela com o saldo em estoque zerado.  

Este índice busca evidenciar o prazo médio em dias para uma empresa vender todo 

o seu estoque de mercadorias e produtos, a partir do momento da sua aquisição inicial. 

Da mesma forma que o índice anterior, quanto menor o prazo de rotação dos estoques, 

melhor será para a empresa. Isso porque menor será o tempo em que tais itens 

permanecerão sob a custódia da empresa e sujeitos a obsolescências e extravios em geral 

(CARVALHO et al., 2007). 

A fórmula referente ao cálculo deste índice, é apresentada conforme a relação 

entre os estoques totais da empresa e seu custo de venda. Este resultado deverá ser 

multiplicado pela quantidade de dias do ano (360 dias), vejamos: 

 

PMRE = (Estoques x 360) / Custo das Vendas 

 

Segundo Padoveze e Benedicto (2010), o indicador de prazo médio de estoques 

exprime o número de dias, em média, em que os estoques ficam armazenados na 

empresa antes de serem vendidos, ou ainda, o número de dias em que os estoques são 

renovados ou vendidos e quanto menor o prazo melhor. O custo das vendas, neste caso, 

é conta de despesa, sendo encontrado diretamente na Demonstração do Resultado de 

Exercício – DRE. 

 

2.6 POSICIONAMENTO DE ATIVIDADE – PA    
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O Índice de posicionamento de atividade tem a finalidade de identificar se a 

empresa tem folga ou não no seu fluxo de caixa. O mesmo é determinado através dos 

índices de PMRV, PMPC e PMRE. Para a realização desse estudo iremos adotar o índice 

PA padrão de 2,42. Então, quanto menor for o índice da atividade de 2,42 melhor será 

para o fluxo de caixa da empresa (MARION, 2010). Tendo como fórmula: 

IPA = PMRE + PMRV 

PMPC 

 

Portanto, quanto mais elevado for o índice, pior será a situação do fluxo de caixa 

da empresa. O ideal é que o índice se situe próximo de 1, ou abaixo dele. Isso permitiria 

à empresa vender e receber a mercadoria adquirida (no caso de empresas comerciais), 

para então liquidar sua dívida com o fornecedor. No entanto, alcançar essa situação 

favorável (com índice inferior a 1) não é uma tarefa simples, mas é um objetivo que as 

empresas devem estabelecer para melhorar seu fluxo de caixa. (BORGES; CARNEIRO; 

RIBEIRO, 2011; FERRARI, 2014). 

 

3 METODOLOGIA DA PESQUISA 

Trata-se de uma pesquisa empírica relacionada ao tratamento da "face empírica e 

fatual da realidade; produz e analisa dados, procedendo sempre pela via do controle 

empírico e fatual" (DEMO, 2000, p. 21). Este estudo possui dados secundários, referentes 

aos anos de 2019 a 2020, considerando os dados da empresa SER EDUCACIONAL S.A., 

onde todos os dados são coletados da própria empresa, o qual eles disponibilizam 

anualmente em sua plataforma através do site da instituição. 

Tal pesquisa se caracteriza como uma pesquisa de natureza quantitativa por sua 

importância no objetivo geral, no que consiste em desenvolver uma pesquisa no segmento 

do educacional no Brasil. Com vistas a compreender através de uma análise comparativa 

dos indicadores financeiros das demonstrações contábeis e seus índices de liquidez e 

atividade. 

A pesquisa ainda se utiliza de instrumentos quantitativos e qualitativos e quanto 

aos meios se caracteriza como sendo estudo de caso e documental. Torna-se estudo de 

caso por se tratar da análise de um único objeto, possibilitando a busca de conhecimento 
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das informações referente ao tema tratado, conforme os documentos coletados da própria 

instituição financeira. 

Diante disso, foram utilizadas as principais demonstrações contábeis como o 

Balanço Patrimonial (BP) e a Demonstração do Resultado do Exercício levantado nos 

anos de 2019 a 2020. Os dados coletados foram tratados no programa Microsoft Excel. A 

partir da análise dos dados contidos nas demonstrações financeiras do grupo Ser 

educacional foram extraídas as informações a respeito dos Índices Econômico-

financeiros. 

Através da análise contábil-financeira de uma organização do ramo educacional, 

partiu de dados fornecidos pelo site da Comissão de Valores Mobiliários (CVM) – 

Balanço Patrimonial e Demonstração do Resultado do Exercício, para coletar os índices 

apresentados pelo referencial teórico, obtendo um panorama de evolução da organização 

no período de 2019 a 2020. 

 Dessa maneira, nesse estudo serão foram analisados os resultados obtidos para 

cada indicador avaliado nesta pesquisa, sendo utilizado o Balanço Patrimonial dos dados 

em milhares de reais, dentre os indicadores utilizados na pesquisa estão presentes os 

índices de liquidez corrente, liquidez geral, liquidez imediata, índice de atividade, no qual 

para melhor compreensão da temática foi incluído informações a respeito também do 

índice padrão.  

     Segundo Matarazzo (1998), existem três formas de avaliar os indicadores econômico-

financeiros obtidos através dos dados contábeis de uma empresa. O primeiro deles é a 

análise intrínseca, ou seja, de forma isolada e sem estabelecer comparações. O segundo é 

a análise através do tempo, na qual é possível verificar qualquer tendência ou estipular 

um perfil para a organização. O terceiro consiste em analisar comparativamente os 

resultados com os dos concorrentes. É com base nessa terceira forma de análise que se 

consolida o Índice padrão. O Índice padrão permite comparar o desempenho da 

organização com base no desempenho de seus concorrentes, ou seja, empresas que atuam 

no mesmo setor da empresa analisada.   

 

4. ANÁLISE E DISCUSSÃO DOS RESULTADOS 
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A Ser Educacional considera a responsabilidade social como um dos pilares 

essenciais de sua cultura, integrando-a em seus valores e práticas diárias. A empresa 

promove atividades de sustentabilidade nos campos da cultura, esporte e ações 

socioambientais por meio de suas instituições, coordenadas pelo Instituto Ser 

Educacional. Essas iniciativas resultam em milhares de atendimentos sociais nessas áreas. 

Além de fortalecer o envolvimento dos alunos com suas comunidades, elas estabelecem 

uma conexão positiva entre a instituição, os estudantes, as localidades atendidas e as 

autoridades governamentais. 

 

4.1 RESULTADOS DOS ÍNDICES DE LIQUIDEZ CORRENTE  

 

O índice de Liquidez Corrente indica o quanto será possível a empresa honrar com 

suas obrigações no curto prazo, muitos analistas consideram um dos mais importantes 

para evitar problemas financeiros na instituição. Ele é calculado entre a razão de Ativo 

Circulante e Passivo Circulante. 

 

Tabela 1:Índices de Liquidez Corrente 

FÓRMULA 2019 ÍNDICE 2020 ÍNDICE AH IP 

AC  

PC 

R$      

644.545,00 

R$      

406.439,00 

1,59 R$ 

1.082.299,00    

R$ 449.744,00 

2,41 51,75 

% 

1,94 

Fonte: Dados da pesquisa, 2021. 

 

Com base nos dados apresentados na tabela 01, percebe-se que o índice de liquidez 

corrente da empresa Ser Educacional S.A. para o exercício de 2020 é maior que o índice 

padrão para as empresas do setor que foi de 1,94. Assim, houve uma variação positiva de 

51,75%, considerando o resultado do ano de 2020 em relação ao ano de 2019 e ainda se 

observarmos a empresa possui uma capacidade de pagamento de R$ 2,41 para cada R$ 

1,00 no curto prazo (SER EDUCACIONAL, 2019). A seguir apresentamos um gráfico 

com a causa da variação:   
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Para Marion (2012) “Nem sempre significa perda da capacidade de pagamento, 

pode significar uma administração financeira mais rigorosa (o que é louvável) diante por 

exemplo, da inflação, do crescimento da empresa etc.” 

 

Gráfico 1:Causa da Variação do Índice de Liquidez Corrente 

 

Fonte: Dados da pesquisa, 2021. 

 

De acordo com os dados presentados no gráfico 01, a variação positiva de 51,75% 

do índice de liquidez corrente considerando o ano de 2020 com o de 2019 foi motivada 

principalmente pelo aumento do ativo circulante de 67,92% e do passivo circulante de 

10,65% em relação ao ano base (2019). 

Este aumento do ativo circulante na Empresa Educacional S.A geralmente ocorre 

devido a natureza recorrente das receitas, antecipação de pagamentos, investimentos em 

ativos de curto prazo e a necessidade de manter fluxo de caixa para cobrir despesas 

operacionais e compromissos financeiros futuros. 

4.2 RESULTADOS DOS INDÍCES DE LIQUIDEZ GERAL 

 

O Índice de liquidez geral é um indicador utilizado para medir a capacidade que 

uma empresa tem de honrar com as suas obrigações de curto e longo prazo. É uma 

importante ferramenta para ajudar no planejamento de investidores principalmente no 

momento de optar qual companhia deve ser melhor de investir e é calculado entre a razão 

de Ativos e Passivos. 

  

67 ,92% 

10 ,65% 

0 ,00% 

10 ,00% 

20 ,00% 

,00% 30 

,00% 40 

,00% 50 

,00% 60 

,00% 70 

,00% 80 

AC PC 

AH 



22 
 

Tabela 2:Índices de Liquidez Geral 

FÓRMULA 2019 ÍNDICE 2020 ÍNDICE AH IP 

AC + ARLP R$      871.983,00 

0,70 

R$ 

1.350.924,00 
0,81 16,37% 0,65 

PC + PELP R$ 1.250.668,00 
R$ 

1.664.998,00 

Fonte: Dados da pesquisa, 2021. 

  

Conforme os dados apresentados na tabela 2 é perceptível que a Ser Educacional 

S.A. foi possível uma análise de que o índice de liquidez geral para o exercício de 2020 

é maior que o índice padrão para as empresas do setor que foi de 0,65. Assim, houve uma 

variação positiva de 16,37%, comparando o resultado do ano de 2020 ao ano de 2019. 

Além disso, é possível observar que a empresa possui uma capacidade de pagamento de 

R$ 0,81 para cada R$ 1,00 no curto prazo e longo prazo (SER EDUCACIONAL, 2019). 

A seguir apresentamos um gráfico com a causa da variação:  

  

Gráfico 2:Causa da Variação do Índice de Liquidez Geral 

  

Fonte: Dados da pesquisa, 2021   

 

De acordo com os dados mostrados no gráfico 02 a variação positiva de 16,37% 

do índice de liquidez geral comparando o ano de 2020 com o de 2019 foi motivada 

especialmente pelo aumento dos ativos no geral em 54,93% e de passivos totais de 

33,13% em relação ao ano base (2019). Portanto, ocorreram aumentos significativos em 

ambas as contas causando uma variação positiva na análise horizontal. 

Se os ativos circulantes líquidos aumentam, isso pode melhorar o índice de 

liquidez geral, indicando uma melhor capacidade de pagamento de dívidas de longo 

prazo. Por outro lado, se esses ativos diminuem, o índice pode se deteriorar. 
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4.3 RESULTADOS DOS ÍNDICES DE LIQUIDEZ IMEDIATA 

 

O Índice de Liquidez Imediata mostra o quanto dispomos de forma imediata 

para saldar nossas dívidas de curto prazo e é calculada pela razão entre Disponibilidades 

e Passivo Circulante. Este índice varia de acordo com a situação do mercado financeiro 

e do momento econômico do país.  

Tabela 3:Índices de Liquidez Imediata 

Fonte: Dados da pesquisa, 2021. 

  

Com referência nos dados apresentados na tabela 3, percebe-se que o índice de 

liquidez imediata da Ser Educacional S.A. no exercício de 2020 foi maior que o índice 

padrão para as empresas do setor que foi de 1,03. Assim, houve uma variação positiva de 

100,85%, avaliando apenas o resultado do ano de 2020 ao ano de 2019. Além disso, é 

notório que a empresa possui uma capacidade de pagamento de R$ 1,51 para cada R$ 

1,00 de obrigação em momento imediato (SER EDUCACIONAL, 2019). A seguir 

apresentamos um gráfico com a causa da variação: 

Gráfico 3:Causa da Variação do Índice de Liquidez Imediata 

 

Fonte: 

Dados 

da 

pesquisa, 2021. 

 

Observa-se com os dados apresentados no gráfico 03 a variação positiva de 

100,85% do índice de liquidez imediata comparando o ano de 2020 com o de 2019 foi 

motivada especialmente pelo aumento do disponível em 122,25% e do passivo circulante 

de 10,65% em relação ao ano anterior (2019). Dessa forma, é possível perceber que o 

FÓRMULA  2019   2020   AH  IP  

Disponibilidades   R$      306.463,00   
0,57 

 R$      681.109,00   
1,51 100,85% 1,03 

PC   R$      406.439,00    R$      449.744,00   
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aumento de disponibilidades foi de extrema importância para afetar a variação de tal 

índice (SER EDUCACIONAL, 2019). 

Uma reserva de liquidez imediata pode aumentar a credibilidade da empresa 

perante credores, investidores e outras partes interessadas. Isso demonstra que a empresa 

é capaz de lidar com desafios financeiros e aproveitar oportunidades sem comprometer 

sua estabilidade financeira. Além disso, ter liquidez imediata proporciona flexibilidade 

financeira para a empresa lidar com mudanças no ambiente de negócios e responder 

rapidamente a novas condições econômicas. 

 

4.4 RESULTADOS DOS PRAZOS MÉDIOS 

A seguir será apresentado um gráfico comparativo entre os índices de Liquidez 

do período estudo para empresa.  

 

Gráfico 4:Comparativo dos Índices de Liquidez do período 

 

 
Fonte: Dados da pesquisa, 2021 

 

Tendo em vista o gráfico 04, percebe-se que todos os índices de liquidez 

sofreram um aumento, sendo uns mais significativos que outros. O de Liquidez Corrente 

foi de 1,59 no ano de 2019 para 2,41 no ano posterior, o mesmo resultado foi obtido no 

índice de Liquidez Seca. Isso se deu pelo fato de a companhia não apresentar valor na 

conta de estoques, logo não afetou o indicador já que não houve nenhum valor a ser 

diminuído do ativo circulante (SER EDUCACIONAL, 2019).  
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Dessa forma, é observado que a empresa Ser Educacional S.A já tinha uma boa 

capacidade de honrar suas dívidas em curto prazo e no ano subsequente conseguiu ampliar 

ainda mais esse seu dever. Portanto, é notório que tal empresa consegue facilmente arcar 

com suas obrigações de curto prazo mesmo não considerando o saldo de estoques.  

Os índices de Liquidez Geral e Liquidez Imediata também sofreram um 

aumento, sendo o primeiro de 16,37% já que em 2019 foi igual a 0,70 e no exercício 

posterior (2020) 0,81. Enquanto o segundo em seu ano base (2019) obteve 0,75 e no ano 

de 2020 1,51, logo ocorreu uma maior variação. Sendo assim, é perceptível que para 

pagamentos relacionados de forma geral e imediatos a empresa tem uma ótima 

competência para saldar essas dívidas. 

Em vista disso, identifica-se nesta pesquisa que a Ser Educacional S.A além de 

poder honrar com suas obrigações em curto prazo, também, consegue se responsabilizar 

por dívidas que abrange o longo prazo e de forma que possa utilizar todo o total do seu 

ativo e de seu passivo. Assim, os indicadores de liquidez mostram a boa situação 

financeira da instituição os quais são uma forte ferramenta para obter certeza no 

investimento.  

 

4.4.1 RESULTADOS DOS PRAZO MÉDIO DE RECEBIMENTO DE VENDAS – 

PMRV  

O prazo médio de recebimento de vendas (PMRV) é o indicador responsável por 

saber quanto tempo leva para o recebimento do valor de determinada venda. Esse 

indicador para as empresas, é importante para o planejamento de seu fluxo financeiro, 

pois através dele, a empresa saberá quanto tempo em média levará para receber sua receita 

através de suas vendas. Com isso, suas contas a serem levada em consideração será a 

duplicatas a receber, vezes o tempo, sobre vendas brutas.  

Tabela 4:Índices de atividade PMRV 

FÓRMULA  2019  ÍNDICE 2020  ÍNDICE AH  IP  

360 x Duplicatas à 

Rec.  

103.308.120  
81 

dias 

130.938.480  
105 

dias 
29,63% 89,00 

Vendas Brutas  1.275.986  1.250.463  

Fonte: Dados da pesquisa, 2021 
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               Em análise a tabela observa-se que a empresa teve um aumento no prazo de 

recebimento de vendas referente ao ano de 2020. O PMRV de 2019 passou de 81 para 

105 em 2020, dessa forma, houve um aumento de dias em 24 dias, em porcentagem a 

AH foi de 29,63%. Levando em consideração o índice padrão da empresa Ser 

Educacional S.A. O índice padrão foi de 89,00, somente o ano de 2019 está dentro da 

margem espera, mas o ano de 2020 está com 16 dias acima da margem esperada (SER 

EDUCACIONAL, 2019). A seguir uma demonstração gráfica dessa variação:  

Gráfico 5:Causa da Variação do Índice de PMRV 

Fonte: Dados da pesquisa, 2021 

              Percebe no gráfico acima que a queda de suas Vendas terem diminuído em 

-2% no ano de 2020 em relação ao ano de 2019 e um aumento de 11,77% no 

Duplicata a receber, pode ter influenciado no aumento dos dias no índice de PMRV, 

em que 2019 era 81 e passou para 105 em 2020.  

4.4.6 RESULTADOS DOS PRAZO MÉDIO DE PAGAMENTO DE COMPRAS – 

PMPC    

  

              O índice PMPC tem por finalidade demonstrar o prazo médio entre o dia que 

foi realizado uma compra e a data para sua quitação. Sua importância está relacionada 

em quantos dias é necessário para a empresa liquidar com as suas compras.  

  

Tabela 5:Índices de atividade PMPC 

 FÓRMULA 2019 ÍNDICE 2020 ÍNDICE AH IP 

360 x Fornecedores 11.703.960 13.741.200 20,00% 25,00 
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Compras 580.513 20 

dias 

580.685 24 

dias 

Fonte: Dados da pesquisa, 2021 

  

            Ao analisar a tabela 20, pode observar que o índice PMPC houve uma variação 

positiva em 20% referente ao ano de 2020. Para a empresa Ser Educacional S.A. o índice 

está um pouco abaixo do índice padrão, porém não está muito impactante.  

Uma vez que a empresa possui 24 dias em 2020 para quitar com suas compras, ou 

seja a importância está relacionada em quantos dias é necessário para a empresa liquidar 

as compras. Vale ressaltar que para realizar o PMPC foi considerado o valor do Custo dos 

Bens e/ou Serviços Vendidos como sendo o valor para Compras, já que a empresa não 

possui estoque nem inicial como final.  

 

CONSIDERAÇÕES FINAIS  

 

Através do presente estudo foi possível evidenciar as principais informações 

análise econômica e financeira da empresa Ser Educacional S.A referente aos exercícios 

de 2019 e 2020, no qual foi verificou que durante os anos de 2019 a 2020 os índices de 

liquidez e de atividade tiveram um crescimento bastante satisfatório enaltecendo as 

mudanças benéficas na avaliação financeira e na eficácia operacional do desempenho da 

empresa. 

O grande destaque deste crescimento no que se refere aos índices de liquidez 

foram para os índices de Liquidez Geral e Liquidez Imediata que sofreram um maior 

aumento, havendo maior variação no ano 2020. Sendo assim, é perceptível que para 

pagamentos relacionados de forma geral e imediatos a empresa tem uma ótima 

competência para saldar essas dívidas.   

Em outras palavras, verificou-se que além da empresa poder honrar com suas 

obrigações em curto prazo, também, consegue se responsabilizar com muita confiança 

em dívidas que abrangem o longo prazo e de forma que possa utilizar todo o total do seu 

ativo e de seu passivo. Assim, os indicadores de liquidez mostraram a boa situação 

financeira da instituição. 

Ao analisar a capacidade da Empresa Ser Educacional S.A. é possível 

compreender que diante dos resultados ela cumpriu com suas obrigações financeiras em 
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um período de curto prazo, conseguiram aumentar as perspectivas da empresa cumprindo 

com as obrigações financeiras, através do planejamento, tomada de decisões, comparação 

com os padrões referente aos anos, sinalizando os desafios financeiros para adquirir uma 

estabilidade financeira. 

Dessa forma, através da escolha dos índices adequados é possível atingir as áreas 

de interesse específicas da instituição de ensino. A análise desses índices pode ajudar a 

identificar áreas de melhoria e a tomar decisões informadas para o sucesso contínuo da 

instituição educacional em que foi possível analisar que ao seguir um planejamento a 

empresa pode ter desempenhos satisfatórios mesmo em um período curto. 
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ANEXO B – DFs INDIVIDUAIS/ BALANÇO PATRIMONIAL PASSIVO 
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ANEXO C – DFs INDIVIDUAIS/ DEMONSTRAÇÃO RESULTADO 
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ANEXO D – DFs INDIVIDUAIS/ DEMONSTRAÇÃO DO FLUXO DE CAIXA – 

MÉTODO INDIRETO 

 

 

 

 

 



34 
 

 

 

ANEXO E – DFs INDIVIDUAIS/ DEMONSTRAÇÃO DE VALOR 

ADICIONADO 
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ANEXO F – DFs CONSOLIDADAS/ BALANÇO PATRIMONIAL ATIVO 
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ANEXO G – DFs CONSOLIDADAS/ BALANÇO PATRIMONIAL PASSIVO 
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ANEXO H – DFs CONSOLIDADAS / DEMONSTRAÇÃO DO RESULTADO 
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ANEXO I – DFs CONSOLIDADAS/ DEMONSTRAÇÃO DO FLUXO DE CAIXA 

– MÉTODO INDIRETO 
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ANEXO J – DFs CONSOLIDADAS/ DEMONSTRAÇÃO DO VALOR 

ADICIONADO 
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